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образовательных мероприятий
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Циклы семинаров	 март – май 2012
Расширяя возможности комплексного изучения отдельных тем, ряд семинаров, представленных 
в  каталоге, мы объединили в  тематические циклы. Программы семинаров каждого цикла 
разработаны на  единой методологической основе и  гармонично сбалансированы между собой.

Москва, отель «КОСМОС» + on-line трансляция в регионы

Бюджетная реформа
Семинар Дата

Казенные, бюджетные, автономные учреждения в 2012 году:  
организационно-правовые и финансовые аспекты функционирования (см. стр. 8)

9–10 апреля

Государственные и муниципальные учреждения:  
учет, отчетность и налогообложение в 2012 году 11–12 апреля

Внешнеэкономическая деятельность
Семинар Дата

Экспортно-импортные операции в Таможенном союзе.  
Сложные вопросы учета и налогообложения 16–17 апреля

Контракт международной купли-продажи:  
заключение, исполнение, споры, ответственность (см. стр. 9)

26–27 апреля

ВЭД: бухгалтерский учет и налогообложение 28–29 мая

Государственный и муниципальный заказ
Семинар Дата

223‑ФЗ: новые правила проведения закупок  
в разъяснениях разработчиков и экспертов (см. стр. 3)

13 марта

Размещение государственного и муниципального заказа:  
правовое регулирование, процедуры, практика (см. стр. 5)

28–29 марта

Аукцион в электронной форме в сфере госзакупок:  
процедуры, технология, организация (см. стр. 6)

30 марта

Инвестиционно-строительная деятельность
Семинар Дата

Инвестиционно-строительная деятельность: бухгалтерский учет 
и налогообложение в свете последних изменений в законодательстве 2 марта

Договоры в строительстве: правовое регулирование, арбитражная практика (см. стр. 3) 14–15 марта

Проектно-изыскательские работы:  
сложные вопросы нормирования и ценообразования 19 марта

Деятельность службы заказчика при реализации инвестиционно-строительных 
проектов: требования законодательства и практика (см. стр. 6)

29–30 марта

Земельные участки: приобретение и использование в 2012 году.  
Правовое регулирование, арбитражная практика (см. стр. 8)

23 апреля

Подробные программы, условия участия, а также другая важная и полезная информация  
по телефонам: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417 или на сайте 



14–15 марта 2012 года

13 марта 2012 года

Договоры в строительстве:
правовое регулирование, арбитражная практика

223‑ФЗ: новые правила проведения закупок  
в разъяснениях разработчиков и экспертов

Программа
◆◆ Правовое регулирование договорных отношений в сфере инвестиционно-строительной деятельнос-
ти в 2012 году

◆◆ Общая характеристика договоров в строительстве. Правовые различия договоров на оказание услуг 
и на выполнение работ

◆◆ Документальное оформление договорных отношений в строительстве
Требования законодательства к  форме договора. Предварительные договоренности: правовое значение, 
арбитражная практика. Типичные ошибки в формулировках договорных условий

◆◆ Договор строительного подряда: условия договора, права и обязанности сторон
Существенные условия договора. Цена договора и порядок расчетов. Установление условий о цене с учетом 
инфляции, удорожания сырья, материалов, рабочей силы и пр. Способы обеспечения прав заказчика и подряд­
чика. Гарантии качества работ. Споры с  подрядчиками в  течение периода гарантированного качества работ. 
Применение исковой давности. Расторжение договора и его правовые последствия

◆◆ Иные договоры, обслуживающие отношения между участниками строительной деятельности
Классификация и  сравнительные характеристики различных видов договоров. Договоры, используемые 
для привлечения средств инвесторов в строительство, в т. ч. договор долевого участия в строительстве: граж­
данско-правовые аспекты. Договоры, касающиеся создаваемой или  приобретаемой в  будущем недвижимос­
ти (комментарий Постановления Пленума ВАС  РФ от  11.07.2011 № 54). Договор авторского надзора. Догово­
ры, не поименованные в ГК РФ. Оформление договорных отношений при совмещении одним лицом функций 
нескольких субъектов ИСД

◆◆ Сдача-приемка работ: порядок оформления, арбитражная практика
Основные документы и  правила их  подписания. Судебно-арбитражная практика по  спорам, касающимся: 
оформления сдачи-приемки работ; оплаты работ по  оформленным актам; полномочий лиц, осуществивших 
приемку работ

◆◆ Способы обеспечения обязательств по договорам, обслуживающим ИСД
◆◆ Ответственность за нарушение договорных обязательств участниками ИСД: виды, формы
◆◆ Практика арбитражных судов по разрешению споров в сфере ИСД
◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Программа
◆◆ Новое в организации и проведении закупок унитарными предприятиями, автономными учреждения-
ми, государственными компаниями и корпорациями, субъектами естественных монополий

Федеральный закон от 18.07.2011 № 223‑ФЗ: принципиальные изменения в сфере закупок товаров (работ, услуг). 
Основные понятия и  нормы 223‑ФЗ, новые правила участия в  закупках поставщиков и  подрядчиков. Сфера 
и условия применения 223‑ФЗ и 94‑ФЗ. Переход на новую систему закупок с 01.01.2012: порядок, процедура

◆◆ Положение о закупке: требования к разработке и утверждению
Установление в  Положении способов закупок и  условий их  применения; требования, защищающие права 
и интересы заказчика; требования к участникам торгов, к обеспечению закупки, к порядку заключения и испол­
нения договоров. Сроки, перечень, план закупок. Порядок утверждения Положения о закупке

◆◆ Способы размещения заказов и закупочные процедуры
Способы размещения заказов по 94‑ФЗ и без него: запрос предложений, запрос котировок, закупки у единст­
венного источника, конкурентные переговоры; закупка путем участия в процедурах, организованных продав­
цами товаров (поставщиками услуг, исполнителями работ). Процедуры закупок и сферы их применения (откры­
тые и закрытые конкурсы и аукционы, многоэтапные конкурсы, открытые аукционы в электронной форме; иные 
процедуры закупок)

◆◆ Извещение о закупке: сроки, порядок опубликования и внесения изменений. Требования к объему 
и составу документации о закупке, в т. ч. при размещении информации о закупках на сайте заказчика 
и на официальном сайте

◆◆ Заявки на участие в торгах по 223‑ФЗ: требования, порядок подачи и оценки, протоколирование, кри-
терии сопоставления и оценки. Порядок определения победителя закупочной процедуры. Заключе-
ние договора на закупку

◆◆ Типичные нарушения заказчиков при размещении заказов. Ответственность заказчика за несоблюде-
ние требований обновленного законодательства о закупках

◆◆ Контролирующие функции ФАС России в сфере закупок
Защита интересов заказчика в ФАС России и в судах; реестр недобросовестных поставщиков. Защита интересов 
поставщиков – участников закупок: практика обжалований в ФАС России и в судах процедур и результатов тор­
гов, действий (бездействия) заказчика

◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводят:

Николай Борисович Щербаков – 
научный сотрудник, преподаватель 
кафедры гражданского права 
юридического факультета 
МГУ им. М. В. Ломоносова, 
государственный советник юстиции 
1 класса
Михаил Александрович 
Церковников – главный 
консультант Управления частного 
права ВАС РФ

Семинар проводят:

Ирина Геннадьевна Краснова – 
заместитель начальника отдела 
регулирования государственных 
закупок Департамента развития 
Федеральной контрактной системы 
Минэкономразвития России
Татьяна Николаевна 
Трефилова – эксперт в области 
размещения государственного 
заказа, член‑корреспондент РАЕН, 
профессор кафедры экономики 
ГОУ ИРДП, член методического 
Совета Росфиннадзора, эксперт 
Контрольно‑счетной палаты 
г. Москвы

Регистрационный взнос 17 500 руб. 
обеспечивает обед в ресторане отеля,  
кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 3 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 12 300 руб.

Регистрационный взнос 21 900 руб. 
обеспечивает обеды в ресторанах отеля,  

кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 4 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 15 300 руб.

СЕМИНАРЫМосква, отель «КОСМОС» + on-line трансляция в регионы
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Структура образовательных программ;  

порядок оплаты участия и  проживания; скидки и подарки – на стр. 18–20



22–23 марта 2012 года

19 марта 2012 года

Рассмотрение дел в арбитражном суде:
практические рекомендации корпоративному юристу

Закон о защите конкуренции: комментарий изменений 
в законодательстве и практика применения

Программа
◆◆ Подготовка к судебному разбирательству

❖❖ Алгоритм и основные элементы подготовительной работы. Оценка вариантов подсудности и подведомственнос­
ти дела. Подготовка доказательственной базы и работа с доказательствами. Выбор юрисдикции
❖❖ Подготовка макета дела и работа с материалами дела. Подготовка к судебному заседанию

◆◆ Тактика поведения на судебном процессе: общие правила и рекомендации
❖❖ Определение приоритетных вопросов. Выбор адекватной схемы аргументации и доказывания
❖❖ Особенности защиты ответчика: выявление «слабых» мест в  аргументации и  доказательствах истца; особен­
ности оспаривания существа претензий и оснований иска; оспаривание иска по формально-процессуальным 
основаниям
❖❖ Особенности защиты истца: способы противодействия ответчику, недобросовестно оспаривающему основание 
иска; оценка целесообразности: использования мер обеспечения иска; предъявления встречного иска. Состав­
ление искового заявления и отзыва на иск

◆◆ Тактика обоснования и защиты своей позиции в ходе судебного процесса
❖❖ Противодействие злоупотреблениям процессуальными нормами со стороны оппонента, судей и других участ­
ников процесса (умышленное затягивание процесса, процессуальная недобросовестность и  пр.). Практика 
использования отводов. Использование сложившейся судебной практики для обоснования позиции по делу
❖❖ Использование результатов судебной экспертизы: оценка и определение относимости, допустимости и достовер­
ности; рецензирование заключения; допрос эксперта; назначение повторной и дополнительной экспертизы и др.
❖❖ Использование свидетельских показаний (определение целесообразности, доказательственная сила, основные 
приемы и тактика представления показаний и допроса свидетелей и др.)

◆◆ Адвокатские технологии увеличения шансов на  положительное разрешение дела арбитражным 
судом. Обжалование решений суда. Использование метода «параллельных» судебных процессов, 
института вновь открывшихся обстоятельств, обращений в ВАС РФ. Тактика поведения после судеб-
ного заседания: что  нужно делать и  чего обычно не  делают юристы. Обжалование действий судьи 
(Закон «О статусе судей в РФ»)

◆◆ Особенности рассмотрения отдельных видов споров в арбитражном суде
◆◆ Основы судебной риторики: приемы, повышающие убедительность аргументации; типичные ошибки уст-
ного выступления на судебном процессе. Психодиагностика поведения участников судебного процесса

◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Программа
◆◆ Антимонопольное законодательство и  сфера применения Федерального закона от  26.07.2006 
№ 135‑ФЗ «О  защите конкуренции» (в  обновленной редакции). Федеральный закон от  06.12.2011 
№ 401‑ФЗ: комментарий эксперта

◆◆ Основные нормы Закона «О защите конкуренции» (в ред. 401‑ФЗ): практика применения (с иллюстра-
циями на примерах)

Доминирующее положение, коллективное доминирующее положение хозяйствующих субъектов на товарном 
рынке: понятие и  методика определения. Запрет злоупотребления доминирующим положением на рынке  – 
основные составы. Новое определение монопольно высокой цены, проблемы доказывания, практика выявле­
ния. Понятие антиконкурентных соглашений и согласованных действий; горизонтальные и вертикальные согла­
шения; анализ практики заключения вертикальных соглашений и их  условий; анализ дел, рассматриваемых 
антимонопольными органами по вертикальным соглашениям. Применение института «допустимости» к согла­
шениям, согласованным действиям и сделкам экономической концентрации, ограничивающим конкуренцию. 
Применение Закона к сделкам, совершаемым за рубежом. Действия органов исполнительной власти и местного 
самоуправления, ограничивающие конкуренцию

◆◆ Группа лиц в антимонопольном законодательстве: новые критерии группы лиц; контроль экономичес
кой концентрации внутри группы лиц, заключение соглашений и согласованные действия группы лиц

◆◆ Последние изменения в антимонопольном регулировании государственной помощи
◆◆ Антимонопольные требования к торгам (изменение оснований и порядка проведения торгов)
◆◆ Задачи, функции и  полномочия антимонопольных органов в  соответствии с  Законом: основные 
новеллы, порядок проведения проверок антимонопольными органами

◆◆ Антимонопольный контроль в сфере экономической концентрации
Новый перечень сделок, подлежащих антимонопольному контролю. Изменения в  процедуре рассмотрения 
ходатайств и уведомлений. Последствия несоблюдения антимонопольного законодательства при совершении 
сделок, содержащих признаки экономической концентрации

◆◆ Ответственность за нарушение антимонопольного законодательства. Соотношение норм гражданс
кого, уголовного и административного права

◆◆ Процедуры рассмотрения дел о нарушении антимонопольного законодательства. Практика рассмот
рения арбитражными судами споров, связанных с применением и нарушениями антимонопольного 
законодательства

◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводят:

Игорь Васильевич Цветков – 
д.ю.н., профессор юридического 
факультета МГУ им. М. В. Ломоносова, 
судья в почетной отставке, 
член научно-консультативного 
совета ФАС МО, эксперт юридической 
комании «Пепеляев Групп»
Николай Анатольевич Павленко – 
адвокат, консультант-практик, 
преподаватель юридического 
и экономического факультетов РУДН

Семинар проводит

Екатерина Вячеславовна Усенко – 
к.ю.н., доцент базовой кафедры 
Федеральной антимонопольной 
службы ГУ – ВШЭ, государственный 
советник РФ 1 класса

Регистрационный взнос 17 300 руб. 
обеспечивает обед в ресторане отеля,  
кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 9 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 12 100 руб.

Регистрационный взнос 21 900 руб. 
обеспечивает обеды в ресторанах отеля,  

кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 12 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 15 300 руб.

СЕМИНАРЫ Москва, отель «КОСМОС» + on-line трансляция в регионы

4 Тел.: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417; факс: (495) 933-0215

Институт развития современных образовательных технологий



28–29 марта 2012 года

Размещение государственного и муниципального заказа:
правовое регулирование, процедуры, практика

Программа
◆◆ Законодательство о госзакупках в 2012 году: действующие нормы, перспективы развития

Закон от  21.07.2005 № 94‑ФЗ (в  последней редакции), другие НПА: анализ, разъяснения. Закон 
от 18.07.2011 № 223‑ФЗ: принципиальные новеллы. Письма ФАС России: правовое значение. Перс­
пективы перехода к Федеральной контрактной системе

◆◆ Совершенствование действующего законодательства о госзакупках
Необходимость обоснования начальной (максимальной) цены контракта в документации о тор­
гах и извещении о проведении запроса котировок (Закон от 21.04.2011 № 79‑ФЗ). Меры противо­
действия сговору участников размещения заказа на торгах. Методы исключения антиконкурент­
ных действий заказчика и иных участников размещения заказа. Новые меры антикоррупционной 
защиты. Новый порядок обеспечения исполнения контракта

◆◆ Участие в системе госзаказа казенных и бюджетных учреждений (Закон от 08.05.2010 № 83‑ФЗ)
◆◆ 223‑ФЗ: практика применения

Принципиальные изменения в  организации и  проведении закупок унитарными предприятия­
ми, автономными учреждениями, государственными компаниями и корпорациями, субъектами 
естественных монополий. Сфера и условия применения 223‑ФЗ и 94‑ФЗ. Новая система закупок 
с 01.01.2012: порядок, процедура. Положение о закупке: требования к разработке и утверждению

◆◆ Государственный (муниципальный) контракт: условия, порядок заключения, контроля 
и исполнения

Особенности государственного контракта как вида договора. Цена контракта и условия платежа. 
Сроки, условия вступления контракта в силу. Порядок инспектирования и приемки продукции

◆◆ Обеспечение государственных (муниципальных) контрактов
Критерии отбора участников торгов. Документальное оформление обеспечения контракта. Тре­
бования законодательства к извещению о проведении торгов. Новое в финансовом обеспечении 
контракта. Ответственность сторон. Страхование ответственности по контракту

◆◆ Размещение заказа путем проведения конкурса
Размещение заказа: путем запроса котировок; у  единственного поставщика (новое по  Закону 
от 07.12.2011 № 418‑ФЗ). Источники информации о поставщике, оценка добросовестности постав­
щика. Состав заявки. Допустимые критерии оценки заявок и их весовые коэффициенты. Сложные 
и спорные вопросы проведения конкурсов: анализ накопленного опыта

◆◆ Новое в проведении открытого аукциона в электронной форме в 2012 году
◆◆ Типичные нарушения при размещении госзаказа: анализ и правовые последствия
◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводят:

Лариса Георгиевна Некрасова – 
начальник отдела государственных 
закупок Департамента 
государственного регулирования 
в экономике Минэкономразвития 
России
Ирина Геннадьевна Краснова – 
заместитель начальника отдела 
регулирования государственных 
закупок Департамента развития 
Федеральной контрактной системы 
Минэкономразвития России
Юлия Вячеславовна Горяинова – 
заместитель начальника отдела 
нормотворчества и взаимодействия 
с территориальными органами 
Управления контроля размещения 
госзаказа ФАС России
Андрей Юрьевич Маковлев – 
заместитель начальника Управления 
контроля финансовых рынков 
ФАС России, эксперт по вопросам 
государственного заказа Комитета 
Государственной Думы по культуре

Регистрационный взнос 21 800 руб. 
обеспечивает обеды в ресторанах отеля,  

кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 18 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 15 300 руб.

Скачайте
электронные каталоги 
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порядок оплаты участия и  проживания; скидки и подарки – на стр. 18–20

СЕМИНАР



29–30 марта 2012 года

Деятельность службы заказчика  
при реализации инвестиционно-строительных проектов: 

требования законодательства и практика

Программа
◆◆ Законодательная и  нормативная база, регулирующая деятельность заказчика, подрядчика 
и  других участников инвестиционно-строительного процесса в  2012  году. Правовой статус 
заказчика в условиях обновленного градостроительного законодательства

◆◆ Правовые формы реализации функций заказчика. Особенности совмещения функций заказ-
чика, инвестора, застройщика

◆◆ Функции службы заказчика на всех этапах реализации коммерческих инвестиционно-строи-
тельных проектов и проектов, финансируемых из бюджета: правовые основания и практика

Получение разрешения на строительство. Оформление ИРД. Предпроектная подготовка и пла­
нирование проекта. Согласование и  сопровождение проекта. Прохождение экспертизы. Орга­
низация и финансирование строительства. Выполнение работ. Технический надзор и контроль 
за ходом строительства. Ввод объекта в эксплуатацию. Период гарантийной эксплуатации закон­
ченного строительством объекта

◆◆ Оформление и ведение ИТТД в процессе строительства и при осуществлении строительно-
го контроля

◆◆ Организация взаимодействия службы заказчика: с  инвестором; с  проектно-изыскательной 
организацией; с  поставщиками стройматериалов и  оборудования; с  экспертизой, надзор-
ными и  контрольными службами; со  страховыми компаниями и  кредитными организация-
ми; с подрядчиками / субподрядчиками. Обязательства заказчика по передаче документации 
в Информационную систему обеспечения градостроительной деятельности (ИСОГД)

◆◆ Расчет затрат на содержание службы заказчика
◆◆ Новое в обеспечении контроля и надзора за строительством
◆◆ Ответственность заказчика за исполнение принятых обязательств по договорам, соблюдение 
сроков и качества выполняемых работ, реализацию инвестиционно-строительного проекта

◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводит

Валерий Eвгеньевич 
Слюсаренко – д.т.н., 
директор Департамента 
проектирования строительства 
ЗАО «Нефтегазоптимизация», 
автор книг: «Подготовительный 
период на строительной площадке 
и нормативные требования к нему», 
«Организация и проведение 
конкурсов при реализации 
инвестиционных программ 
капитального строительства 
(реконструкции) в г. Москве» и др.

30 марта 2012 года

Аукцион в электронной форме в сфере госзакупок:
процедуры, технология, организация

Программа
◆◆ Изменения в законодательстве, касающиеся процедуры проведения аукционов в электрон-
ной форме, и новые требования к таким аукционам в 2012 году. Перспективы развития зако-
нодательства в части внедрения системы электронных торгов

◆◆ Аукцион в электронной форме в соответствии со ст. 41 и главой 3.1 94‑ФЗ: различия, особеннос
ти, сравнительные достоинства и недостатки

◆◆ Площадки для проведения аукционов в электронной форме
◆◆ Применение электронного документа. Особенности применения ЭЦП
◆◆ Практические вопросы проведения аукциона в  электронной форме на  электронной торго-
вой площадке

◆◆ Особенности размещения заказов на  строительство, реконструкцию, капитальный ремонт 
на электронных площадках. Аукцион как единственный способ размещения заказов на строи
тельство, реконструкцию, капитальный ремонт

◆◆ Обзор практики ФАС России по нарушениям, связанным с проведением электронных аукцио
нов

◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводят:

Алексей Сергеевич Доронкин – 
заместитель начальника 
Управления контроля размещения 
государственного заказа ФАС России
Дмитрий Сергеевич Серединцев – 
директор Департамента развития 
РТС «Тендер»

Регистрационный взнос 17 200 руб. 
обеспечивает обед в ресторане отеля,  
кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 20 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 12 000 руб.

Регистрационный взнос 21 900 руб. 
обеспечивает обеды в ресторанах отеля,  

кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 19 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 15 300 руб.

СЕМИНАРЫ Москва, отель «КОСМОС» + on-line трансляция в регионы

6 Тел.: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417; факс: (495) 933-0215

Институт развития современных образовательных технологий



Если вы руководитель
март – аПрель 2012 года
москва, отель «космос» + on-line трансляция в регионы

СЕМИНАРЫ

Подробные программы, условия участия, а также другая важная и полезная информация 
по телефонам: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417 или на сайте 

Практика ведения совещаний, планерок.
Навыки публичного выступления

Семинар проводит Александр Михайлович ИВАНОВ – к.псх.н., MBA, 
бизнес-консультант по управлению и организационному развитию, 
директор Центра «Грани», преподаватель РАНХиГС при Президенте РФ

20–21 марта

технологии формирования 
сбалансированной команды

Семинар проводит Игорь Владимирович НИЕСОВ – к.псх.н., 
доктор философии (Ph.D.), сертифицированный бизнес-тренер в сфере 
профессиональной коммуникации, управленческих компетенций и лидерства

26 марта

как работать с «трудными» подчиненными: 
инструменты управления 
в проблемных ситуациях

Семинар проводит Виталий Анатольевич ЖАНДАРОВ – бизнес-тренер, 
консультант, организатор и руководитель Методической группы 
«Учебного Центра «ПРАГМАТИК»

28 марта

тайм-менеджмент + майнд-менеджмент: 
управление временем 
и работа с информацией

Семинар проводит Марианна Анатольевна ЛУКАШЕНКО – д.э.н., профессор, 
проректор Московской финансово-промышленной академии, ведущий 
эксперт-консультант компании «Организация времени», преподаватель курса 
тайм-менеджмента в АНХ при Правительстве РФ и в РЭА им. Г. В. Плеханова 
(в рамках Президентской программы подготовки кадров) 

23 апреля 



9–10 апреля 2012 года

23 апреля 2012 года

Казенные, бюджетные, автономные учреждения в 2012 году:
организационно-правовые  

и финансовые аспекты функционирования

Земельные участки: приобретение и использование в 2012 году.
Правовое регулирование, арбитражная практика

Программа
◆◆ Бюджетная реформа в России в 2012 году. Практика применения 83‑ФЗ. Принципи-
альные изменения в других НПА: обзор, комментарий

◆◆ Правовой статус, особенности управления и  функционирования казенных, бюд-
жетных, автономных учреждений. Пределы правоспособности учреждений раз-
ного типа. Новое в правовом регулировании деятельности автономных учрежде-
ний (Федеральный закон от 18.07.2011 № 239‑ФЗ: комментарий эксперта)

◆◆ Преобразование учреждений одного типа в учреждения другого типа: организа-
ционно-правовые технологии; проблемные ситуации и процедурные особенности

◆◆ Формирование, финансовое обеспечение и контроль исполнения госзаданий
◆◆ Особенности финансирования учреждений и  использования ими бюджетных 
средств в  2012  году. Порядок выделения субсидий бюджетным и  автономным 
учреждениям, составления бюджетной сметы для казенных учреждений

◆◆ Мониторинг качества предоставляемых учреждениями услуг
◆◆ Сложные вопросы правового регулирования приносящей доход деятельности 
учреждений

◆◆ Новое в применении бюджетными и казенными учреждениями норм 94‑ФЗ: обзор, 
комментарии. Новый порядок размещения бюджетными учреждениями заказа 
у  единственного поставщика (без  торгов) по  Федеральному закону от  07.12.2011 
№ 418‑ФЗ

◆◆ Ревизии и проверки учреждений контрольно-ревизионными органами
Контроль использования бюджетных средств. Ответственность за финансовые нару­
шения, установленные в  ходе ревизий и  проверок. Порядок разрешения спорных 
ситуаций. Практика проведения внутреннего аудита и  контроля за  расходованием 
учреждениями бюджетных средств

◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Программа
◆◆ Последние изменения в нормативном правовом регулировании отношений в сфере земле-
пользования (Федеральный закон от 12.12.2011 № 427‑ФЗ, другие НПА). Практика применения 
норм, касающихся оснований возникновения и прекращения прав собственности на земель-
ные участки

◆◆ Административная ответственность за  правонарушения, связанные с  использованием 
земельных участков и правами пользования на землю

◆◆ Самовольное строительство: признаки самовольной постройки; снос и  легализация само-
вольных строений; освобождение самовольно занятых земель; ответственность за самоволь-
ное строительство

◆◆ Виды исков при спорах о выкупе земельных участков. Судебная защита прав на земельные 
участки

◆◆ Практика арбитражных судов по спорам о государственной регистрации прав на землю и сде-
лок с ней

◆◆ Отдельные вопросы арбитражной практики по применению земельного законодательства
Арбитражная практика по  спорам, связанным: с  реализацией права собственности на  землю 
граждан и юридических лиц; с реализацией права собственности на земельные участки под объ­
ектами жилищного строительства; с  правом постоянного бессрочного пользования земель­
ным участком; с  переоформлением права пользования земельным участком; с  заключением 
договоров аренды земельных участков; с  особенностями предоставления земельных участков 
для строительства; с особенностями оборота земельных участков, относящихся к землям сель­
скохозяйственного назначения

◆◆ Процессуальные особенности рассмотрения спорных вопросов в  сфере землевладения 
и землепользования в соответствии с нормами АПК РФ

◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводят:
Алексей Михайлович Лавров – заместитель 
Министра финансов РФ
Татьяна Васильевна Саакян – заместитель 
директора Департамента бюджетной политики 
и методологии Минфина России
Инна Николаевна Колчина – начальник отдела 
методологии финансового обеспечения и оказания 
государственных услуг Департамента бюджетной 
политики и методологии Минфина России
Станислав Сергеевич Бычков – начальник 
отдела методологии бюджетного контроля и аудита 
Департамента бюджетной политики и методологии 
Минфина России
Лариса Георгиевна Некрасова – заместитель 
начальника Управления контроля размещения 
государственного заказа ФАС России
Анна Александровна Вавилова – заместитель 
директора Центра правовых прикладных разработок 
Института развития образования (ИРО) НИУ – ВШЭ

Семинар проводят:

Елена Анатольевна Кодина – 
директор Департамента местного 
самоуправления и федеративных 
отношений Минрегиона России
Владимир Эрнестович Чуркин – 
к.ю.н., доцент, заместитель 
заведующего кафедрой земельного 
права Государственного университета 
по землеустройству, управляющий 
партнер ООО «Консалтинговая группа 
«Земля и Недвижимость»

Регистрационный взнос 17 500 руб. 
обеспечивает обед в ресторане отеля,  
кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 13 апреля    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 12 300 руб.

Регистрационный взнос 21 100 руб. 
обеспечивает обеды в ресторанах отеля,  

кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 30 марта    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 14 800 руб.

СЕМИНАРЫ Москва, отель «КОСМОС» + on-line трансляция в регионы

8 Тел.: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417; факс: (495) 933-0215

Институт развития современных образовательных технологий



26–27 апреля 2012 года

Контракт международной купли-продажи:
заключение, исполнение, споры, ответственность

Программа
◆◆ Применимое национальное право. Вопросы, связанные с заключением, исполнением и обес-
печением исполнения обязательств по контрактам международной купли-продажи товаров. 
Отдельные условия контракта

◆◆ ИНКОТЕРМС-2010: базисные условия поставки, комментарии, практика применения
◆◆ Правовое регулирование отношений, связанных с доставкой внешнеторговых грузов. Дого-
вор международной перевозки, его существенные условия, структура и содержание

◆◆ Практика разрешения споров в  Международном коммерческом арбитражном суде (МКАС) 
при ТПП РФ

Виды споров, вытекающих из гражданско-правовых отношений, относимые к юрисдикции МКАС 
при ТПП  РФ. Федеральный закон «О  Международном коммерческом арбитраже» (в  последней 
редакции): практика применения. Разрешение споров, связанных с  заключением и  исполне­
нием контрактов международной купли-продажи товаров. Ответственность за  неисполнение 
или ненадлежащее исполнение контрактных обязательств. Применение исковой давности

◆◆ Процессуальные вопросы в практике МКАС при ТПП РФ и иностранных арбитражных судов. 
Арбитражное соглашение. Формулирование в контрактах арбитражной оговорки. Междуна-
родная конвенция о признании и приведении в исполнение решений иностранных арбитраж-
ных судов

◆◆ Типичные ошибки, допускаемые российскими предпринимателями при заключении между-
народных контрактов: рекомендации по недопущению и исправлению

◆◆ Принципы международных коммерческих договоров УНИДРУА-2010
◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводят:

Михаил Григорьевич 
Розенберг – д.ю.н., профессор 
ВАВТ, член Президиума и арбитр 
МКАС при ТПП РФ, заслуженный 
юрист России
Нина Григорьевна Вилкова – 
д.ю.н., профессор ВАВТ, 
член Президиума и арбитр 
Международного арбитражного суда 
МТП, член Королевского института 
арбитров (Лондон), заслуженный 
юрист России
Иван Семенович Зыкин – 
д.ю.н., профессор, заместитель 
председателя МКАС при ТПП РФ
Константин Владимирович 
Холопов – д.э.н., профессор, 
зав. кафедрой ВАВТ

24–25 апреля 2012 года

Организация договорной работы на предприятии: 
актуальные вопросы
(в помощь юристу)

Программа
◆◆ Виды договоров и их особенности. Существенные условия и порядок заключения договора. 
Требования действующего законодательства к форме договора

◆◆ Возникновение гражданских обязательств на основании оферты и акцепта (судебно-арбит
ражная практика)

◆◆ Особенности договоров, заключаемых в ходе конкурсных (тендерных) торгов
◆◆ Заключение договора от имени организации (юридического лица)

Полномочия на  подписание договора. Правовое значение подписи и  печати организации 
на договоре. Правовые последствия заключения договора с превышением полномочий. Спосо­
бы ограничения компетенции единоличного исполнительного органа. Процедуры заключения 
«крупных сделок» (обобщения арбитражной практики)

◆◆ Учет налогового законодательства при  построении договорных отношений хозяйствующих 
субъектов. Сделки между взаимозависимыми лицами: особенности договорной работы

◆◆ Ответственность за нарушение договорных обязательств
Виды и условия применения ответственности. Определение условий об ответственности в дого­
воре. Виды санкций (возмещение убытков, неустойка, штрафы, пени). Соотношение неустойки 
и убытков при нарушении договорных обязательств

◆◆ Типичные ошибки, допускаемые сторонами при  заключении договоров (обзор судебно-
арбитражной практики)

◆◆ Процесс договорной работы на предприятии: организация, управление, отладка
◆◆ Ответы на вопросы, практические рекомендации

Семинар проводят:

Игорь Васильевич Цветков – 
д.ю.н., профессор юридического 
факультета МГУ им. М. В. Ломоносова, 
судья в почетной отставке, 
член научно-консультативного 
совета ФАС МО, эксперт юридической 
комании «Пепеляев Групп»
Федор Андреевич Гудков – 
руководитель отдела юридического 
и налогового консалтинга 
аудиторской фирмы «ЦБА», советник 
Ассоциации участников вексельного 
рынка (АУВЕР)
Александр Владимирович 
Матвеев – аудитор, специалист 
по исполнительному производству, 
советник юстиции 1 класса

Регистрационный взнос 21 500 руб. 
обеспечивает обеды в ресторанах отеля,  

кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 14 апреля    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 15 100 руб.

Регистрационный взнос 21 900 руб. 
обеспечивает обеды в ресторанах отеля,  

кофе-паузы, раздаточные материалы

При оплате до 16 апреля    
СПЕЦИАЛЬНАЯ ЦЕНА 15 300 руб.

СЕМИНАРЫМосква, отель «КОСМОС» + on-line трансляция в регионы
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Структура образовательных программ;  

порядок оплаты участия и  проживания; скидки и подарки – на стр. 18–20



●● максимально практическая направленность занятий

●● работа в малых группах

●● индивидуальный подход к каждому участнику

●● активная и увлекательная работа в команде равных

●● атмосфера живого диалога, оптимально подходящая 
для решения сложных и проблемных задач

●● мозговые штурмы, ролевые игры, ситуационные 
задания, совместные дискуссии, активный обмен 
опытом, анализ успехов и неудач коллег

●● отработка навыков, генерирование идей, 
совместный поиск результативных решений

●● максимальная эффективность обучения

ОТЛИЧНАЯ
от других

ФОРМА ОБУЧЕНИЯ

БИЗНЕС-КЛАСС



13–14 марта 2012 года

ЮРИДИЧЕСКАЯ СЛУЖБА ХОЛДИНГА:
ПРАКТИЧЕСКИЕ ТЕХНОЛОГИИ ОРГАНИЗАЦИИ РАБОТЫ

БОНУС-ТЕМА 
«Мотивация 
сотрудников 

юридической службы: 
как ее учитывать 

и как ею управлять» 

О том, как наладить работу и оптимизировать 
структуру юридической службы холдинга, 
как минимизировать договорные риски, 

как отслеживать и блокировать некорректные 
действия юристов дочерних обществ и филиалов, 

как держать под контролем все правовые вопросы 
функционирования холдинга в бизнес-классе 

расскажут:

Ирина Сергеевна ШИТКИНА
д.ю.н., профессор кафедры предпринимательского права 

юридического факультета МГУ им. М. В. Ломоносова, заместитель 
генерального директора ОАО «Холдинговая компания Элинар»

Игорь Васильевич ЦВЕТКОВ
д.ю.н., судья в почетной отставке, профессор кафедры 

коммерческого права юридического факультета 
МГУ им. М. В. Ломоносова, эксперт юридической компании 

«Пепеляев Групп»

❖❖ Обмен мнениями ➤ совместный разбор 
ситуаций из практики участников

❖❖ Практические советы ➤ методы 
минимизации договорных рисков

❖❖ Рекомендации ➤ как оптимизировать 
структуру юридической службы холдинга

❖❖ Практикум ➤ регламенты договорно-
правовой и претензионно-исковой работы

❖❖ Школа юриста ➤ порядок согласования, 
визирования и подписания договоров

АКЦЕНТЫ
✓✓ РАССМАТРИВАЕМ ВАРИАНТЫ И МОДЕЛИ  
ОРГАНИЗАЦИИ РАБОТЫ ЮРИДИЧЕСКОЙ СЛУЖБЫ 
Функциональное подчинение юристов дочерних 
обществ юридической службе основного общества. 
Схемы взаимодействия юридической службы основного 
общества с юридическими службами дочерних обществ. 
Делегирование функций правового обеспечения 
деятельности холдинга управляющей организации, 
выполняющей полномочия ЕИО обществ холдинга

✓✓ СОВМЕСТНО РЕШАЕМ СЛОЖНЫЕ ВОПРОСЫ ВЕДЕНИЯ 
ДОГОВОРНОЙ РАБОТЫ 
Структурирование системы договорных связей. 
Оптимизация процедур подготовки, заключения, 
юридического сопровождения договоров.  
Минимизация договорных рисков в свете 
изменений налогового и иного публично-правового 
законодательства. Мониторинг дебиторской 
и кредиторской задолженности и пр.

✓✓ КОНКРЕТИЗИРУЕМ ПРАВОВЫЕ АСПЕКТЫ 
КОРПОРАТИВНОГО УПРАВЛЕНИЯ 
Обеспечение правовой поддержки органов 
управления холдингом. Разработка и утверждение 
локальных нормативных актов. Правовое оформление 
организационно-распорядительных документов ЕИО и пр.

ПРАВОВЫЕ КООРДИНАТЫ:

●● Взаимодействие юридической службы головной компании с юри‑
дическими службами дочерних обществ (филиалов)

●● Способы защиты прав и законных интересов холдинга как нало‑
гоплательщика

●● Организация локального нормотворчества

КЛЮЧЕВЫЕ ТЕМЫ:

●● Построение структуры юридической службы холдинга с привяз‑
кой к специфике бизнеса и типу холдинга

●● Организация правовой работы в холдинге: что важно централи‑
зовать, а что можно децентрализовать

●● Ведение договорной и претензионно-исковой работы

МАРШРУТНАЯ КАРТА БИЗНЕС-КЛАССА

✦✦Обсуждаем принципы, модели, алгоритмы функционирования 
юридической службы холдинга
✦✦Проектируем внутреннюю оргструктуру юридической служ‑
бы холдинга: распределяем полномочия; определяем целесо
образность выделения специализированных отделов (секторов); 
решаем проблемы «дублирования» функций
✦✦Выбираем оптимальные механизмы организации правовой рабо‑
ты в холдинге
✦✦Выстраиваем вертикали и  горизонтали взаимодействий (меж‑
ду юридической службой головной компании и  юридически‑
ми службами дочерних обществ; между юридической службой 
и другими структурными подразделениями холдинга)
✦✦Проектируем функционал юридической службы холдинга
✦✦Рассматриваем практические аспекты корпоративной работы 
юридической службы
✦✦Знакомимся с нюансами ведения претензионной и исковой работы
✦✦Находим практические решения сложных вопросов ведения до‑
говорной работы

СПЕЦИАЛЬНАЯ ТЕМА: ПРОРАБАТЫВАЕМ ТИПОВОЙ ФУНКЦИОНАЛ 
ЮРИДИЧЕСКОЙ СЛУЖБЫ ХОЛДИНГА

●● Ведение договорной и претензионно-исковой работы
●● Локальное нормотворчество и придание юридической силы ор‑
ганизационно-распорядительной документации

●● Юридическое оформление механизмов управления дочерними 
обществами и филиалами

●● Правовое обеспечение трудовых отношений
●● Защита прав и законных интересов организации при взаимодей‑
ствии с  органами государственного (муниципального) управле‑
ния, судебными и правоохранительными органами

●● Правовое сопровождение сделок «слияний и поглощений» (M&A)
●● Юридическое обеспечение реорганизации и правовых способов 
реструктуризации активов общества

●● Работа с органами государственной регистрации недвижимого 
имущества и сделок с ним 

Численность группы ограничена!
Специальный  

режим регистрации (стр. 18 )

Специальная цена 19 900 руб. 
Регистрационный взнос обеспечивает обеды в ресторанах отеля, 

кофе-паузы, специальный комплект раздаточных материалов

Каждому участнику – подарочная карта  
одной из крупных торговых сетей на выбор

бизнес-классМосква, отель «КОСМОС»
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19–20 марта 2012 года

 ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНАЯ СОБСТВЕННОСТЬ:
КОММЕРЧЕСКОЕ ИСПОЛЬЗОВАНИЕ И ЗАЩИТА

Для юристов, работающих в сфере применения законодательства об интеллектуальной собственности, а также правообладателей

❖❖ Из первых рук: интеллектуальные рейдеры в России
❖❖ Консультация: как избежать необоснованных обвинений 
за нарушения в сфере интеллектуальной деятельности

❖❖ Дискуссия: как на практике применяются нормы ГК РФ 
в части защиты интеллектуальной собственности

БОНУС-ТЕМЫ

✓✓ Доверительное (коллективное) управление 
интеллектуальными правами

✓✓ Интеллектуальные права в исполнительном производстве 
как объект взыскания

✓✓ Обжалование решений Палаты по патентным спорам в судах

Обсуждение вопросов, касающихся экономической 
и финансовой ценности интеллектуального капитала, 

возможностей оптимизации прибыли законным 
способом и реальной практики защиты результатов 
интеллектуального труда в бизнес-классе проводит

Николай Анатольевич ПАВЛЕНКО
адвокат, консультант-практик, ведущий преподаватель 

экономического и юридического факультетов РУДН

ТЕМАТИЧЕСКИЙ ПЛАН ЗАНЯТИЙ 
ПОГРУЖАЕМСЯ В ТЕМУ: ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНАЯ СОБСТВЕННОСТЬ, 
ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНЫЙ КАПИТАЛ, ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНЫЙ ПРОДУКТ

●● Интеллектуальная собственность, интеллектуальный ка‑
питал и  интеллектуальный продукт: различия в  правовом 
и коммерческом подходе

●● Структура интеллектуального капитала и  его формирова‑
ние: интеллектуальная собственность, ноу-хау, производ‑
ственные секреты и коммерческая тайна

●● Результаты интеллектуального труда и  интеллектуальный 
капитал: в чем различие с точки зрения права и бизнеса

●● Интеллектуальный капитал как  основа богатства и  роста 
стоимости корпорации

●● Состав интеллектуального капитала: права, лицензии, оп‑
ционы, гудвилл, интеллектуальная продукция

●● Интеллектуальные права и  ноу-хау как  основной мотив 
M&A (примеры в сфере высоких технологий и ПО) 

ОСНОВНОЙ БЛОК ПРОГРАММЫ

ПРАВОВЫЕ КОЛЛИЗИИ В ОБЛАСТИ ЗАЩИТЫ 
ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ СОБСТВЕННОСТИ

●● Часть IV ГК РФ и международные соглашения в сфере защиты ин‑
теллектуальных прав и капитала

●● Коллизии публичного и  частного права в  области интеллекту‑
альной собственности

●● Судебная практика в РФ. Выбор метода защиты интеллектуаль‑
ного капитала

●● Почему нельзя защищать только права?
●● Коммерческая тайна, производственный секрет (ноу-хау) 
или  интеллектуальные права: что  выгоднее регистрировать 
и защищать с точки зрения бизнеса и права

СДЕЛКИ С ОБЪЕКТАМИ ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ СОБСТВЕННОСТИ
●● Основные виды сделок и договоров на создание, использование 
и отчуждение интеллектуальной собственности и капитала

●● Выбор вида договора и  алгоритм заключения сделки в  целях 
создания, улучшения, формирования интеллектуального про‑
дукта и передачи прав на него

●● Авторские, служебные и государственные произведения и пра‑
ва на них

●● Смежные права
●● Прикладные аспекты сделок с  производственными секретами 
(ноу-хау), бизнес-процессами, технологиями

●● Франчайзинг, залог и аренда прав на интеллектуальный продукт 
в современных условиях

●● Внесение интеллектуальных прав в уставной капитал корпорации
●● Особенности оформления прав на  объекты интеллектуальной 
собственности в  рамках договоров на выполнение НИР и  ОКР, 
оказания консультационных услуг, поставки, подряда

●● Практические аспекты сделок и  договоров с  программными 
продуктами и информационными базами данных

●● Сделки с интернет-ресурсами и доменными именами

ПРАКТИКА ЗАЩИТЫ ПРАВ НА ОБЪЕКТЫ ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ 
СОБСТВЕННОСТИ

●● Практические аспекты защиты авторских и смежных прав на ин‑
теллектуальный продукт

●● Комплексный подход к  созданию корпоративной системы за‑
щиты интеллектуальной собственности; выбор методов защиты

●● Практика рассмотрения конфликтов в сфере интеллектуальной 
собственности (добросовестность, меры предварительного 
обеспечения доказательств и пр.)

●● Определение в  уголовном процессе ущерба от  нарушенных 
прав на интеллектуальную собственность

●● Алгоритм расследования инцидентов, связанных с нарушением 
прав на интеллектуальную собственность

●● Гражданско-правовая и  уголовно-правовая ответственность 
за нарушения прав на объекты интеллектуальной собственности

ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЙ МОДУЛЬ ПРОГРАММЫ
ПРАВОВОЙ, БУХГАЛТЕРСКИЙ, НАЛОГОВЫЙ АСПЕКТЫ  
ФОРМИРОВАНИЯ СТОИМОСТИ ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОГО ПРОДУКТА

Капитализационный и рыночный подходы к формированию стоимос
ти НМА. Проблемы определения стоимости НМА в учете. Оценка стои
мости интеллектуального продукта и прав на него. Налоговые аспек-
ты формирования и реализации интеллектуальной собственности

Специальная цена 19 900 руб. 
Регистрационный взнос обеспечивает обеды в ресторанах отеля, 

кофе-паузы, специальный комплект раздаточных материалов

Каждому участнику – подарочная карта  
одной из крупных торговых сетей на выбор

Численность группы ограничена!
Специальный  

режим регистрации (стр. 18 )

СМОТРИМ ВПЕРЕД
Новое в рассмотрении споров, связанных с защитой 

интеллектуальных прав: специализированный  
арбитражный суд по интеллектуальным правам  

(Федеральный конституционный закон от 06.12.2011 № 4‑ФКЗ 
в комментариях эксперта)

бизнес-класс Москва, отель «КОСМОС»

12 Тел.: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417; факс: (495) 933-0215

Институт развития современных образовательных технологий



26–27 марта 2012 года

ПРИНУДИТЕЛЬНОЕ ИСПОЛНЕНИЕ  
СУДЕБНЫХ РЕШЕНИЙ:

АЛГОРИТМ ДЕЙСТВИЙ ПО ВЗЫСКАНИЮ ЗАДОЛЖЕННОСТИ

✦✦ Детальные рекомендации по выработке оптимальной 
стратегии взыскания долга по решению суда

✦✦ Освещение проблемных вопросов из практики судов 
и Службы судебных приставов в увязке с КоАП РФ, 
ГПК РФ и АПК РФ

✦✦ Новое в законодательстве об исполнительном 
производстве и о судебных приставах

Какие существуют способы  
оптимизации и ускорения процесса исполнения 

судебных решений по обязательствам должника  
и как ими воспользоваться?

Работой в бизнес-классе руководят:

Лев Вячеславович БЕЛОУСОВ
заместитель главы Секретариата руководителя Высшего 

Арбитражного Суда РФ, государственный советник юстиции 
2 класса, заслуженный юрист РФ

Александр Владимирович МАТВЕЕВ
аудитор, специалист по исполнительному производству,  

советник юстиции 1 класса

АКЦЕНТЫ

✓✓ Требования, предъявляемые к исполнительным документам

✓✓ Предъявление исполнительного документа во внесудебном 
порядке

✓✓ Процедура оформления исполнительного документа и его 
последующая проверка взыскателем

✓✓ Новое в порядке ареста, изъятия и реализации имущества 
должника

✓✓ Ответственность должника и иных лиц за неисполнение 
исполнительного документа и законных требований 
судебного пристава-исполнителя

✓✓ Защита прав должника и взыскателей при оценке имущества

✓✓ Ответственность за неисполнение требований судебных 
приставов-исполнителей: условия, порядок привлечения

✓✓ Взаимодействие взыскателей со Службой судебных приставов

✓✓ Обжалование действий судебных приставов-исполнителей 
в судебном и внесудебном порядке

✓✓ Давностные сроки: последствия нарушения и восстановления

✓✓ Исполнительский сбор: наказание неисправного должника 
или дополнительные потери для взыскателя?

✓✓ Особенности обращения взыскания: на ценные бумаги 
и дебиторскую задолженность; на заложенное движимое 
имущество должника; на имущество должника – физического 
лица

✓✓ Особенности исполнения судебных решений, вынесенных 
против физических лиц

✓✓ Заявление требований о принятии обеспечительных мер

ФЕДЕРАЛЬНЫЕ ЗАКОНЫ 
№ 229‑ФЗ «ОБ ИСПОЛНИТЕЛЬНОМ  

ПРОИЗВОДСТВЕ»,
№ 118‑ФЗ «О СУДЕБНЫХ ПРИСТАВАХ»  

(в последних редакциях). 
ФЕДЕРАЛЬНЫЙ ЗАКОН ОТ 06.12.2011 № 405‑ФЗ

❖❖ комментарии
❖❖ разъяснения
❖❖ практика применения

ДЕЛОВАЯ ИГРА «ОТКРОЙТЕ! СУДЕБНЫЙ ПРИСТАВ!»
Ознакомление в ходе занятий с «кухней» исполнительного 

производства поможет вам построить оптимальную стратегию 
исполнения судебного решения

Разбор проблемных ситуаций из практики участников

ТЕМАТИЧЕСКИЕ «СТУПЕНЬКИ» ПРОГРАММЫ

●● Законодательство об исполнительном 
производстве: правоприменительная практика 

●● Сроки в исполнительном производстве
●● Выбор взыскателем способа исполнения
●● Исполнительные процедуры: возбуждение 
исполнительного производства; отложение 
исполнительных действий; приостановление, 
возобновление и прекращение исполнительного 
производства

●● Обжалование действий (бездействия) судебных 
приставов-исполнителей в соответствии с АПК РФ

●● Обращение взыскания на денежные средства 
и отдельные виды имущества должника

●● Замена стороны в исполнительном производстве 
при уступке прав требования

●● Действия кредиторов, имеющих право требования 
по договору банковского вклада и договору 
банковского счета

●● Защита прав взыскателя, должника и других лиц 
при совершении исполнительных действий

●● Исполнительное производство и процедура 
банкротства

Численность группы ограничена!
Специальный  

режим регистрации (стр. 18 )

Специальная цена 19 900 руб. 
Регистрационный взнос обеспечивает обеды в ресторанах отеля, 

кофе-паузы, специальный комплект раздаточных материалов

Каждому участнику – подарочная карта  
одной из крупных торговых сетей на выбор

бизнес-классМосква, отель «КОСМОС»

13
Структура образовательных программ;  

порядок оплаты участия и  проживания; скидки и подарки – на стр. 18–20



место встречи 
знаний и специалистов!

БИЗНЕС-КЛАССЫ
КУРСЫ

СЕМИНАРЫ
более 150 мероприятий



Специальная цена 19 900 руб. 
Регистрационный взнос обеспечивает обеды в ресторанах отеля, 

кофе-паузы, специальный комплект раздаточных материалов

Каждому участнику – подарочная карта  
одной из крупных торговых сетей на выбор

3–4 апреля 2012 года

СЕКРЕТ ФИРМЫ:
КАК ЗАЩИТИТЬ И СОХРАНИТЬ КОММЕРЧЕСКУЮ ТАЙНУ

Численность группы ограничена!
Специальный  

режим регистрации (стр. 18 ) ОБОБЩЕНИЕ РЕАЛЬНОГО ОПЫТА  
ВВЕДЕНИЯ И ОБЕСПЕЧЕНИЯ РЕЖИМА КОММЕРЧЕСКОЙ ТАЙНЫ В РОССИЙСКИХ КОМПАНИЯХ

Ведущий бизнес-класса

Николай Анатольевич ПАВЛЕНКО
адвокат, консультант-практик, преподаватель экономического 

и юридического факультетов РУДН

ВОПРОСЫ ПО ХОДУ БИЗНЕС-КЛАССА

●● Какие заблаговременные шаги по  обеспечению конфи‑
денциальности коммерческой информации необходимо 
предпринять

●● Кто в компании должен обеспечивать защиту коммерчес
кой тайны

●● Как  установить на  предприятии режим коммерческой 
тайны

●● Как разработать и ввести в действие внутренние норма‑
тивные документы, обеспечивающие защиту конфиден‑
циальных сведений

●● Что  означает ввод коммерческой тайны в  гражданский 
оборот

●● Какую информацию о  компании можно, а  какую нельзя 
размещать на сайте в интернете

●● Какую информацию и в каком объеме следует представ‑
лять в органы государственной власти

●● Как регулировать трудовые отношения, связанные с дос
тупом к коммерческой тайне

●● Как  использовать механизмы лицензирования и  серти‑
фикации для защиты коммерческой тайны

●● Что  такое ограничительный гриф и  какие его варианты 
существуют

●● Как заблокировать доступ третьих лиц к конфиденциаль‑
ной информации

●● Как  организовать административный и  технический 
контроль за соблюдением режима коммерческой тайны

●● Сколько стоит коммерческая тайна и  когда стоит ею за‑
ниматься

ТЕМАТИЧЕСКАЯ КАНВА ПРОГРАММЫ

ПОГРУЖАЕМСЯ В ТЕМУ: ЧТО ТАКОЕ КОНФИДЕНЦИАЛЬНАЯ 
ИНФОРМАЦИЯ, ИЛИ КАКАЯ БЫВАЕТ ТАЙНА

Какая информация относится к конфиденциальной. Что говорит закон 
о коммерческой тайне. Границы коммерческой тайны, установленные 
законодателем. Чем  коммерческая тайна отличается от  других тайн 
(государственной, налоговой, банковской, таможенной и  пр.). Что  та‑
кое «информация ограниченного доступа». Чем и  как  регулируется 
коммерческая тайна компании и режим ее использования
ОБСУЖДАЕМ ВМЕСТЕ: КАК ОПРЕДЕЛИТЬ УРОВНИ 

КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТИ ИНФОРМАЦИИ В КОМПАНИИ

У ВАС ЕСТЬ ЧТО СКРЫВАТЬ? КАК ОПРЕДЕЛИТЬ,  
ЧТО СОСТАВЛЯЕТ КОММЕРЧЕСКУЮ ТАЙНУ В ВАШЕЙ ОРГАНИЗАЦИИ

Какая внутренняя информация нуждается в  защите. Составление 
перечня и  оборот сведений, составляющих коммерческую тайну. 
Сведения, которые не могут составлять коммерческую тайну. Уровни 
доступа к информации, представляющей коммерческую тайну. Право‑
мерность получения конфиденциальной информации от контрагентов 
и третьих лиц
ПРАКТИКУМ «СОСТАВЛЕНИЕ ПЕРЕЧНЯ СВЕДЕНИЙ КОНФИДЕНЦИАЛЬНОГО 

ХАРАКТЕРА (НА ПРИМЕРЕ КОНКРЕТНОЙ КОМПАНИИ):  
КРИТЕРИИ ОТБОРА ТАКИХ СВЕДЕНИЙ, СТРУКТУРА РИСКОВ 
ИХ РАЗГЛАШЕНИЯ, ПОТЕНЦИАЛЬНЫЙ УЩЕРБ ОТ РАЗГЛАШЕНИЯ»

ЧТО ИМЕЕМ, ТО ХРАНИМ: ПОРЯДОК ЗАЩИТЫ КОММЕРЧЕСКОЙ ТАЙНЫ
Установление режима коммерческой тайны: организационные меры, 
содержание. Документы, регулирующие отношения в рамках режима 
коммерческой тайны в организации и с третьими лицами. Соблюдение 
режима защиты коммерческой тайны в договорной работе. Оговорки 
о конфиденциальности в договоре. Порядок оформления и маркиров‑
ки документов и сведений, составляющих коммерческую тайну
ПРАКТИКУМ «ВВЕДЕНИЕ РЕЖИМА КОММЕРЧЕСКОЙ ТАЙНЫ:  

ПЛАН МЕРОПРИЯТИЙ, ОРГАНИЗАЦИОННЫЕ И ТЕХНИЧЕСКИЕ МЕРЫ, 
ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ»

ПРАКТИКУМ «ПЛАН КОРРЕКТИРОВОК БИЗНЕС-ПРОЦЕССОВ 
ДЛЯ ВВЕДЕНИЯ РЕЖИМА КОММЕРЧЕСКОЙ ТАЙНЫ»

НЕ БОЛТАЙ! РАБОТА СО СВЕДЕНИЯМИ,  
СОСТАВЛЯЮЩИМИ КОММЕРЧЕСКУЮ ТАЙНУ

Процедура превращения общедоступной информации в  коммерчес
кую тайну (ст. 10 98‑ФЗ). Внутренние нормативные документы по охра‑
не конфиденциальных сведений (содержание, порядок разработки, оз‑
накомление персонала, порядок применения). Включение в трудовой 
договор условия о неразглашении коммерческой тайны (ст. 57 ТК РФ). 
Включение положений о  защите конфиденциальной информации 
в  должностные инструкции. Организация контроля за  соблюдением 
режима конфиденциальности. Конфиденциальное делопроизводство
ОБСУЖДАЕМ ВМЕСТЕ: КАК ОРГАНИЗОВАТЬ УЧЕТ ДОСТУПА РАБОТНИКОВ 

К ИНФОРМАЦИИ, СОСТАВЛЯЮЩЕЙ КОММЕРЧЕСКУЮ ТАЙНУ

КТО ВИНОВАТ? РАССЛЕДОВАНИЕ НАРУШЕНИЙ РЕЖИМА 
КОММЕРЧЕСКОЙ ТАЙНЫ: ОРГАНИЗАЦИЯ И ПРОВЕДЕНИЕ

Порядок и  условия проведения расследований в  случае незаконных 
действий работников и третьих лиц в отношении сведений, составляю
щих коммерческую тайну. Примеры и  алгоритм расследования нару‑
шений режима коммерческой тайны. Порядок совместных с  контр‑
агентом расследований нарушений коммерческой тайны в  договоре. 
Правовое оформление и реализация результатов расследований
ПРАКТИКУМ «ОЦЕНКА ЭКОНОМИЧЕСКИХ ПОСЛЕДСТВИЙ РАЗГЛАШЕНИЯ 

КОММЕРЧЕСКОЙ ТАЙНЫ» 

БОНУС-ТЕМА:
Предоставление контрольно-надзорным и правоохранительным 
органам конфиденциальных сведений об организации: правила, 

порядок оформления, ограничения. Ответственность должностных лиц 
государственных органов за разглашение и / или незаконное использование 

информации, составляющей коммерческую тайну организации

ПРАВОВАЯ БАЗА построения 
корпоративной системы 
охраны коммерческой тайны 
(ч. IV ГК РФ, ТК РФ, Федеральный 
закон от 29.07.2004 № 98‑ФЗ 
«О коммерческой тайне», 
Федеральный закон 
от 09.02.2009 № 8‑ФЗ 
«Об обеспечении доступа 
к информации о деятельности 
государственных органов 
и органов местного 
самоуправления» и др.). 
Требования законодательства 
о раскрытии информации 
коммерческими организациями

КТО И ЗА ЧТО ОТВЕЧАЕТ: 
Дисциплинарная, 
материальная, гражданско-
правовая, административная, 
уголовная ответственность 
за нарушение режима 
коммерческой тайны. 
Ответственность 
за разглашение 
конфиденциальной 
информации по ТК РФ. 
Ответственность 
должностных лиц 
организации за нарушение 
правил о раскрытии 
информации

бизнес-классМосква, отель «КОСМОС»
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Специальная цена 19 900 руб. 
Регистрационный взнос обеспечивает обеды в ресторанах отеля, 

кофе-паузы, специальный комплект раздаточных материалов

Каждому участнику – подарочная карта  
одной из крупных торговых сетей на выбор

24–25 апреля 2012 года

НАЛОГОВЫЕ ПОСЛЕДСТВИЯ  
СДЕЛОК И ПРОЦЕДУР

(в помощь юристу)

Материалы бизнес-класса могут быть использованы в качестве 
методологической основы для построения аргументации 
при защите прав налогоплательщика в налоговых спорах

Занятиями в аудитории руководят признанные 
специалисты в области налогового права:

Федор Андреевич ГУДКОВ
юрист, налоговый консультант, руководитель отдела 

юридического и налогового консалтинга аудиторской 
компании «ЦБА», советник Ассоциации участников вексельного 
рынка (АУВЕР), заместитель руководителя Научно-экспертного 

совета Палаты налоговых консультантов

Константин Анатольевич САСОВ
к.ю.н., старший юрист юридической компании «Пепеляев Групп»

Юрий Александрович ВОРОБЬЕВ
адвокат юридической компании «Пепеляев Групп» 

ПРОГРАММА ШАГ ЗА ШАГОМ

●● Налоговые последствия отдельных видов догово‑
ров (купли-продажи, аренды, подряда, поручения, 
комиссии, о совместной деятельности, возмездного 
оказания услуг и пр.)

●● Как скорректировать существенные условия отдель‑
ных видов договоров в целях оптимизации налого‑
вой нагрузки и минимизации налоговых рисков

●● Налогообложение расчетов в  неденежной форме 
(взаимозачеты, расчеты векселями, уступка права 
требования и пр.)

●● Налоговые последствия оптимизации расчетов 
с  работниками (использование гражданско-право‑
вых договоров; управление налоговой нагрузкой 
по зарплате; компенсационный пакет; суточные, пре‑
мии и материальная помощь; обучение сотрудников 
за счет работодателя; «золотые парашюты» и пр.)

●● Налоговые последствия недействительных, оспори‑
мых, мнимых, ничтожных, притворных сделок

●● Налоговые последствия сделок, совершенных в об‑
ход налогового законодательства

●● Ограничения налоговой оптимизации

Специальная программа по налоговым и бухгалтерским аспектам 
различных видов договоров. Ничего лишнего – только те знания 
из области бухгалтерского учета и налогообложения, которые 

действительно понадобятся юристу, чтобы:

❖❖ Решить, какую форму договора предпочесть, чтобы оптимизировать 
налоговую нагрузку, избежать штрафов и пени

❖❖ Оценить, какими налоговыми последствиями чревата  
та или иная формулировка в договоре

❖❖ Определиться, какими документами следует запастись,  
чтобы уверенно отстаивать свою позицию в суде

РЕШЕНИЯ ВОПРОСОВ ИЗ ПРАКТИКИ

❖❖ Какой вид договора выгоднее заключить 
в целях оптимизации налоговой нагрузки

❖❖ Как в целях оптимизации налогообложения 
скорректировать формулировки договоров

❖❖ Как проанализировать на предмет 
соответствия закону способы оптимизации 
налоговой нагрузки на бизнес

❖❖ Какие первичные документы должны 
подтверждать совершение конкретной 
сделки, выполнение договора

❖❖ Как, оптимизируя налоговые платежи, 
не переступить через правовые границы

ОСОБО ВАЖНО!

✦✦ Критерии самостоятельной оценки налогоплательщиком 
налоговых последствий договоров

✦✦ Методы самопроверки применяемых договорных 
и налоговых конструкций

✓✓ Освещение  тем  актуализируется  с  учетом  последних  
изменений  налогового  законодательства

✓✓ Интерактивная форма занятий:  вопросы и ответы 
по ходу обсуждения каждой темы

ПРАВОВЫЕ ДЕФЕКТЫ СДЕЛКИ: НОВЫЕ ПОДХОДЫ НАЛОГОВИКОВ

СПЕЦИАЛЬНЫЕ АКЦЕНТЫ

✓✓ Признание налоговым органом сделки недействительной 
с учетом судебных решений

✓✓ Использование концепций «добросовестности» и «должной 
осмотрительности» налогоплательщиков

✓✓ «Экономическая обоснованность» и «документальная 
подтвержденность» расходов

✓✓ Комментарий к Письму ФНС России от 24.05.2011 № СА-4-9/8250 
«О доказывании необоснованной налоговой выгоды»

Численность группы ограничена!
Специальный  

режим регистрации (стр. 18 )

ДЕРЖИМ УДАР

Доктрины «добросовестности налогоплательщика» и «обоснованной налоговой 
выгоды». Обоснование деловой цели сделки. Проблемы экономической 

оправданности расходов. Налоговая переквалификация реструктуризации бизнеса. 
Принцип «разумной осмотрительности» при выборе контрагента

БОНУС-ТЕМА:
Сделки между 

взаимозависимыми 
лицами (227‑ФЗ): 

как обезопаситься 
от претензий 
налоговиков

КАКИЕ ПРАВОВЫЕ СПОСОБЫ ПОЗВОЛЯЮТ УБЕРЕЧЬСЯ ОТ РИСКОВАННЫХ СДЕЛОК?

бизнес-класс Москва, отель «КОСМОС»

16 Тел.: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417; факс: (495) 933-0215

Институт развития современных образовательных технологий



Специальная цена 19 900 руб. 
Регистрационный взнос обеспечивает обеды в ресторанах отеля, 

кофе-паузы, специальный комплект раздаточных материалов

Каждому участнику – подарочная карта  
одной из крупных торговых сетей на выбор

26–27 апреля 2012 года

АО-2012:
ПРАВОВОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ, АРБИТРАЖНАЯ ПРАКТИКА

Численность группы ограничена!
Специальный  

режим регистрации (стр. 18 )
Актуальные и спорные вопросы функционирования  
акционерных обществ в бизнес-классе обсуждают:

Ирина Сергеевна Шиткина
д.ю.н., профессор кафедры предпринимательского права юридического 
факультета МГУ им. М. В. Ломоносова, председатель совета директоров  

ОАО «Холдинговая компания «Элинар»

Олег Валентинович Осипенко
д.э.н., профессор, генеральный директор  

консалтинговой компании «Ринкон-гамма»

Олег Романович Зайцев
к.ю.н., ведущий советник Управления частного права ВАС РФ

КЛЮЧЕВЫЕ ТЕМЫ 

●● ОРГАНИЗАЦИЯ УПРАВЛЕНИЯ АО 
●● ЭКСТРАОРДИНАРНЫЕ СДЕЛКИ АО 
●● РЕОРГАНИЗАЦИЯ АО 
●● ИНФОРМАЦИОННЫЕ ПРАВА АКЦИОНЕРОВ

ОБСУЖДАЕМ ПРОБЛЕМНЫЕ ВОПРОСЫ

●● ОБЩИЕ СОБРАНИЯ АКЦИОНЕРОВ: новые требования к подго‑
товке и проведению; неоднозначно трактуемые нормы и неуре‑
гулированные вопросы; оспаривание решений ОСА; практика 
разрешения сложных ситуаций

●● СОВЕТ ДИРЕКТОРОВ: порядок формирования, статус и полно‑
мочия; определение компетенции; практика и процедуры оспа‑
ривания решений Совета директоров

●● ЕДИНОЛИЧНЫЙ ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ ОРГАН (ЕИО): судебные 
иски об оспаривании назначения ЕИО; сохранение в силе сде‑
лок, заключенных ЕИО общества в  случае признания его изб
рания недействительным; особенности реализации ЕИО управ‑
ляющей организацией

●● КРУПНЫЕ СДЕЛКИ И  СДЕЛКИ С  ЗАИНТЕРЕСОВАННОСТЬЮ: 
цели и  принципы особого правового регулирования; опреде‑
ление перечня сделок, критерии взаимосвязанности сделок 
обычной хозяйственной деятельности; требования к процеду‑
ре одобрения и содержание решений; основания и порядок об‑
жалования решений судов

●● РЕОРГАНИЗАЦИЯ АО: сложные случаи правопреемства; защи‑
та прав кредиторов; оспаривание реорганизации

●● СОГЛАШЕНИЯ АКЦИОНЕРОВ: юридические и  практические 
вопросы оформления, исполнения и судебного признания (ти‑
пичные и нетипичные условия, соотношение с уставом, послед‑
ствия нарушения и др.).

●● ИНФОРМАЦИОННЫЕ ПРАВА АКЦИОНЕРОВ: взаимодействие 
с  акционерами, предоставление документов и  информации 
по требованию акционеров (в том числе в отношении подконт
рольных организаций); разрешения корпоративных споров, ка‑
сающихся доступа акционеров к информации

АКЦЕНТЫ

✓✓ Нормативное правовое регулирование 
функционирования АО в 2012 году:  
правовые новеллы

✓✓ Споры, касающиеся акционерных обществ:  
тенденции развития  
судебно-арбитражной практики

❖❖ РАЗЪЯСНЕНИЯ ➜ Решения ВАС РФ, касающиеся 
управления акционерными обществами

❖❖ ПРАКТИЧЕСКИЕ СОВЕТЫ ➜ Как снизить риски 
и минимизировать последствия несоблюдения 
требований законодательства при совершении 
крупных сделок и сделок с заинтересованностью

❖❖ РЕКОМЕНДАЦИИ ➜ Как избежать риска 
ответственности, если нарушение совершено 
ЕИО, являющимся юридическим лицом

❖❖ КОММЕНТАРИЙ ➜ Проекты изменений 
корпоративного законодательства в 2012 году

❖❖ ПРАКТИКА ➜ Разрешения корпоративных 
конфликтов АО

❖❖ ГОРЯЧАЯ ТЕМА ➜ Обзор последних 
«антирейдерских» законопроектов: 
плюсы и минусы

КОРПОРАТИВНЫМ ЮРИСТАМ, КОРПОРАТИВНЫМ СЕКРЕТАРЯМ, ЧЛЕНАМ СОВЕТОВ ДИРЕКТОРОВ АКЦИОНЕРНЫХ ОБЩЕСТВ

Российское корпоративное законодательство непрерывно 
обновляется: недавно приняты новые существенные 

поправки в базовые законодательные акты, обогащается 
судебная практика, ужесточаются санкции за нарушения 

действующих норм. На очереди – принципиальные 
изменения в ГК РФ. 

Как не упустить главное? Как разобраться 
в правовых нюансах корпоративного управления? 

Чего ожидать от закондателя в ближайшем будущем 
и в перспективе? Ответы – в нашем бизнес-классе.

БОНУС: ПРОЕКТИРУЕМЫЕ ИЗМЕНЕНИЯ В ГК РФ 

❖❖ ПУБЛИЧНЫЕ И НЕПУБЛИЧНЫЕ ОБЩЕСТВА 

❖❖ ОТВЕТСТВЕННОСТЬ ЛИЦ, ОСУЩЕСТВЛЯЮЩИХ ЭКОНОМИЧЕСКИЙ 
КОНТРОЛЬ, И ЧЛЕНОВ ОРГАНОВ УПРАВЛЕНИЯ АО 

❖❖ ПОРЯДОК ПРИНЯТИЯ КОРПОРАТИВНЫХ РЕШЕНИЙ 

❖❖ РЕГУЛИРОВАНИЕ АКЦИОНЕРНЫХ СОГЛАШЕНИЙ

бизнес-классМосква, отель «КОСМОС»
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ПОРЯДОК РЕГИСТРАЦИИ 
НА МЕРОПРИЯТИЯ,  
ПРОВОДИМЫЕ В МОСКВЕ

Для участия в семинаре просим вас:
1.	 По телефонам (495) 933‑0217, 234‑1390, 234‑1423, 

234‑1417 или на сайте www.ruseminar.ru сделать 
заявку на получение договора‑счета для оплаты 
обучения и (в случае необходимости) проживания 
с питанием в гостинице.

2.	 Произвести оплату согласно выставленному 
договору‑счету (реквизиты и образец  
заполнения платежного поручения см. стр. 20)

3.	 После того как оплата будет произведена, 
зарегистрировать свое участие в семинаре,  
позвонив по одному из телефонов:  
(495) 933‑0217, 234‑1390, 234‑1423, 234‑1417.

Для участия в бизнес‑классе просим вас:
1.	 По телефонам: (495) 933‑0217, 234‑1390, 234‑1423, 

234‑1417 зарегистрировать свое участие  
в выбранном бизнес‑классе.  

В связи с тем, что количество участников  
этих мероприятий не более 18 человек, 
пожалуйста, сделайте это как можно раньше!

2.	 Произвести оплату согласно выставленному 
при регистрации договору‑счету (реквизиты  
и образец заполнения платежного поручения см. стр. 20)

3.	 После того как оплата будет произведена, 
подтвердить свою регистрацию в бизнес‑классе, 
позвонив по одному из телефонов:  
(495) 933‑0217, 234‑1390, 234‑1423, 234‑1417. 

ВНИМАНИЕ! Если вы не подтвердили звонком вашу 
регистрацию в течение 7 календарных дней после 
получения договора‑счета, она будет автоматически 
аннулирована!

Участники бизнес‑класса, подтвердившие  
свою регистрацию, могут задать вопрос лектору 
до начала мероприятия

Для этого пришлите свой вопрос по факсу (495) 933‑0215 
или по электронной почте vopros@ruseminar.ru. 
При этом обязательно укажите: дату проведения 
бизнес‑класса и его название; какому лектору адресован 
вопрос; вашу фамилию, имя, отчество, название 
организации и удобный для вас способ обратной связи.

Иногородним слушателям, желающим принять участие 
в московских мероприятиях, помогут зарегистрироваться 
и оформить необходимые документы наши региональные 
представители, координаты которых опубликованы 
на 3 странице обложки и на сайте www.ruseminar.ru.

При оформлении участия через регионального 
представителя вам выдается: 

❖❖ специальный счет, являющийся основанием 
для оплаты; 

❖❖ образовательный купон ИРСОТ, удостоверяющий 
ваше право на участие в конкретном семинаре 
или бизнес‑классе (при предъявлении оплаченного 
платежного поручения).

На сайте www.ruseminar.ru опубликован образец типового 
договора, в соответствии с которым (согласно главе 25 
Налогового кодекса РФ) можно отнести затраты на ваше 
обучение на расходы, связанные с производством 
и реализацией.

ПОРЯДОК БРОНИРОВАНИЯ 
НОМЕРА В ОТЕЛЕ «КОСМОС»
Если вам необходимо забронировать номер (возможно 
с полупансионом) в отеле «Космос», вы можете:

❖❖ поручить это нам, позвонив по телефонам: 
(495) 933‑0217, 234‑1390, 234‑1423, 234‑1417  
или заполнив соответствующую графу заявки 
на выставление счета на сайте www.ruseminar.ru;

❖❖ самостоятельно произвести бронирование 
и оплатить проживание в кассу отеля.

Стоимость проживания при оплате на расчетный счет 
АНО «ИРСОТ» опубликована на стр. 19.

Если вас не устраивает проживание в отеле «Космос», 
мы предоставим вам координаты близлежащих гостиниц.

ON‑LINE УЧАСТИЕ  
В СЕМИНАРАХ
Все семинары Института развития современных 
образовательных технологий транслируются в режиме 
реального времени в более чем 35 городов России. 
Вы можете принять участие в выбранном мероприятии 
в вашем городе, обратившись в Региональное отделение 
дистанционного обучения ИРСОТ. Телефоны наших 
партнеров в вашем городе опубликованы на 3 странице 
обложки и на сайте www.ruseminar.ru.
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СТРУКТУРА  
ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ ПРОГРАММ
Все образовательные программы состоят из двух частей:

❖❖ базовый курс, являющийся основой любой 
образовательной программы, размещен на сайте 
www.ruseminar.ru в формате видеолекций. 
Для просмотра этой части курса вам необходимо 
ввести пароль, полученный при регистрации.

❖❖ итоговое мероприятие  
(семинар или бизнес‑класс), которое вы можете 
посетить в Москве или принять on‑line участие 
в вашем городе. Список итоговых мероприятий 
опубликован на сайте www.ruseminar.ru. 

Внимание!  
Бизнес‑классы проводятся только в Москве!

КАК ПОЛУЧИТЬ СЧЕТ‑ФАКТУРУ
В течение семинара или бизнес‑класса сотрудники ИРСОТ 
оформляют счета‑фактуры и передают вам один экземпляр.

ВРЕМЯ ПРОВЕДЕНИЯ 
ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ МЕРОПРИЯТИЙ
Семинары и бизнес‑классы начинаются в 930 и заканчиваются 
в интервале между 1700 и 1800 (в зависимости 
от насыщенности программы). Перерыв на обед – 
один час. Предусмотрены также дополнительные 
15‑минутные перерывы в течение рабочего дня. В среднем 
продолжительность занятий составляет 7–8 часов в день.

Перед началом каждого мероприятия  
(в первый день работы) с 900 до 930 проводится 
регистрация прибывших участников и выдача 
комплектов раздаточных материалов.

Институт развития современных образовательных 
технологий оставляет за собой право в экстренных случаях 
произвести изменения в программе и лекторском составе.

ДОКУМЕНТЫ ОБ УЧАСТИИ
По завершении обучения каждому участнику 
образовательных программ выдается  
Удостоверение о повышении квалификации.

СТОИМОСТЬ ОБУЧЕНИЯ
Регистрационный взнос за участие одного представителя 
организации в образовательном мероприятии указан 
в каждой программе. НДС не взимается (лицензия № 026115).

Проживание в отеле «Космос» оплачивается дополнительно 
на расчетный счет АНО «ИРСОТ» или в кассу отеля.

Стоимость проживания в отеле «Космос» 
(при оплате на расчетный счет АНО «ИРСОТ»)

для участников однодневных мероприятий  
(двое суток):

◆◆ проживание с завтраками:  
8 800 руб. – при одноместном размещении,  
4 800 руб. – при двухместном размещении

◆◆ проживание с полупансионом (завтраки и ужины):  
10 200 руб. – при одноместном размещении,  
6 200 руб. – при двухместном размещении

для участников двухдневных мероприятий  
(трое суток):

◆◆ проживание с завтраками:  
13 200 руб. – при одноместном размещении,  
7 200 руб. – при двухместном размещении

◆◆ проживание с полупансионом (завтраки и ужины):  
15 300 руб. – при одноместном размещении,  
9 300 руб. – при двухместном размещении

В случае если производится оплата проживания  
одного представителя организации,  
участвующего в двух мероприятиях,  
рабочие даты которых следуют одна за другой,  
суммарная стоимость проживания уменьшается:

◆◆ на 2 400 руб. (при двухместном размещении 
с завтраком) или на 4 400 руб. (при одноместном 
размещении с завтраком)

◆◆ на 3 100 руб. (двухместное размещение 
с полупансионом) или на 5 100 руб. (одноместное 
размещение с полупансионом).

ПОРЯДОК ОПЛАТЫ
Оплата регистрационного взноса и (при необходимости) 
проживания в отеле производится по банковским 
реквизитам АНО «ИРСОТ» (см. стр. 20).

В платежном поручении в графе «Назначение платежа» 
обязательно укажите номер выставленного вам 
договора‑счета, ФИО и контактные телефоны участников.  
Если представители вашей организации участвуют в двух 
и более мероприятиях, стоимость их обучения может быть 
перечислена единым платежом.

Обращаем ваше внимание, что даже в случае 
оформления участия через нашего регионального 
представителя оплата должна производиться 
на расчетный счет АНО «ИРСОТ».
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НЕ УПУСТИТЕ ШАНС 
ВОСПОЛЬЗОВАТЬСЯ  
СКИДКАМИ И ЛЬГОТАМИ

1.	 Скидка 30% от регистрационного взноса при оплате 
участия в семинаре не позднее 10 календарных дней 
до начала мероприятия. Специальные цены указаны 
в программе каждого мероприятия.

2.	 Если в одном и том же (любом) мероприятии 
участвует несколько представителей одной 
организации, каждый (начиная со второго) получит 
10% скидку от регистрационного взноса.

3.	 Все участники бизнес‑классов получат  
подарочную карту одной из известных торговых 
сетей на выбор.

4.	 Каждое десятое посещение образовательного 
мероприятия представителем одной организации 
бесплатно.

5.	 При оплате участия в очном мероприятии 
в Москве по договору‑счету, оформленному нашим 
региональным представителем, вы получите 
5% скидку от регистрационного взноса.

Автономная некоммерческая 
организация «Институт развития 
современных образовательных 

технологий» 
(АНО «ИРСОТ»)

129164, г. Москва,  
ул. Ярославская, д. 8, корп. 3

Тел. (495) 234‑1390 
Факс (495) 933-0215

Банковские реквизиты  
АНО «ИРСОТ»: 

ИНН 7717150115, код КПП 771701001
р/с 40703810600010024330

в ЗАО АКБ «Экспресс-кредит» г. Москвы
к/с 30101810800000000457,  

БИК 044599457
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Образец  заполнениЯ  платежного  поруЧениЯ

Предварительная оплата за обучение по программе повышения квалификации  
___ чел. по договору-счету №_________  в сумме___________ руб., НДС не облагается.  
Стоимость иных услуг в сумме______________ руб., в т.ч. НДС 18%______ руб.

Ф.И.О. участников:        Телефон:           Факс:

044599457

30101810800000000457

40703810600010024330

АНО «ИРСОТ»

ЗАО АКБ «Экспресс-Кредит», г. Москва

7717150115 771701001

Если вы не Можете  
принять участие 
в мероприятии
Если вы произвели оплату, но вынуждены отказаться 
от участия в мероприятии или от проживания в отеле, 
пришлите письменное заявление об отказе по факсу 
(495) 933-0215 или по электронной почте ruseminar@irsot.ru 
не позднее чем за 3 рабочих дня до начала мероприятия.

При отказе от участия в семинаре возврат перечисленного 
регистрационного взноса производится в полном объеме.

Если письменно документированный  
отказ от участия в бизнес‑классе поступил менее 
чем за 3 рабочих дня до начала мероприятия, возврат 
перечисленного регистрационного взноса производится 
за вычетом 50%.

Если письменно документированный  
отказ от проживания в отеле поступил менее 
чем за 3 рабочих дня до даты заезда в отель, возврат 
перечисленной за проживание суммы производится 
за вычетом расходов, связанных с бронированием 
номера в отеле.
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Для оформления очного участия и за дополнительной информацией  
обращайтесь в Центральный офис ИРСОТ по телефонам в Москве: 

(495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417

или к нашему региональному представителю в вашем городе:

Чтобы принять on-line участие в семинарах,  
позвоните в Региональное отделение дистанционного обучения ИРСОТ

По вопросам создания новых региональных центров обращайтесь по адресу: 129164, Москва, а/я 47

Телефон: (495) 937-9089

Белгород	 тел. (4722) 20-13-78	 факс 20-13-85

Великий Новгород	 тел. (8162) 67-10-14	 факс 67-10-14

Владивосток	 тел. (423) 230-20-64	 факс 241-06-98

Иркутск	 тел. (3952) 25-01-21	 факс 25-01-22

Казань	 тел. (843) 518-78-02	 факс 518-67-76

Калининград	 тел. (4012) 99-22-34	 факс 99-22-34

Кемерово	 тел. (3842) 58-24-12	 факс 58-11-47

Краснодар	 тел. (861) 275-00-07	 факс 275-00-07

Красноярск	 тел. 8-908-221-16-15

Курск	 тел. 8-910-730-62-36

Липецк	 тел. 8-910-318-43-02

Магнитогорск	 тел. (3519) 41-70-75

Мурманск	 тел. (8152) 45-80-13	 факс 45-11-56

Набережные Челны	 тел. (8552) 32-30-80	 факс 32-30-80

Нижний Новгород	 тел. (831) 415-59-25	 факс 415-59-25

Новокузнецк	 тел. (3843) 71-10-91	 факс 71-10-91

Новосибирск	 тел. (383) 335-71-05	 факс 335-71-05

Обнинск	 тел. 8-916-222-51-08 

Оренбург	 тел. (3532) 76-90-31	 факс 58-67-84

Самара	 тел. (846) 261-50-90	 факс 261-44-33

Томск	 тел. (3822) 65-03-05	 факс 65-03-07

Тула	 тел. 8-951-078-72-18

Уфа	 тел. (347) 291-20-70	 факс 291-20-70

Якутск	 тел. (4112) 32-51-23	 факс 32-51-23

Белгород	 тел. (4722) 20-13-78

Благовещенск	 тел. (4162) 33-05-02

Великий Новгород	 тел. (8162) 67-10-14

Владивосток	 тел. (423) 230-20-64

Воронеж	 тел. (473) 239-37-59

Екатеринбург	 тел. (343) 253-58-98

Иркутск	 тел. (3952) 25-01-21

Казань	 тел. (843) 518-78-02

Калининград	 тел. (4012) 99-19-42

Кемерово	 тел. (3842) 58-11-47

Краснодар	 тел. (861) 275-00-07

Красноярск	 тел. (391) 252-45-04

Магнитогорск	 тел. (3519) 41-70-75

Мурманск	 тел. (8152) 45-80-13

Набережные Челны	 тел. (8552) 58-37-44

Нижний Новгород	 тел. (831) 462-18-50

Новокузнецк	 тел. (3843) 33-94-83

Новосибирск	 тел. (383) 335-71-05

Пермь	 тел. (342) 210-31-81

Петрозаводск	 тел. (8142) 67-20-35

Самара	 тел. (846) 261-50-90

Саратов	 тел. (8452) 45-95-59

Ставрополь	 тел. (8652) 26-68-86

Томск	 тел. (3822) 65-03-05

Тюмень	 тел. (3452) 49-48-91

Ульяновск	 тел. (8422) 44-45-03

Усть-Илимск	 тел. (39535) 6-50-55

Уфа	 тел. (347) 291-20-70

Якутск	 тел. (4112) 32-51-05



Чтобы оформить участие или получить дополнительную информацию,  
позвоните в Центральный офис ИРСОТ: (495) 933-0217, 234-1390, 234-1423, 234-1417

или обратитесь к нашему региональному партнеру


